
Mit diesem Seminar gewinnen Sie mehr Sicherheit im Verhandeln 
und steigern Ihre Überzeugungskraft im privaten Leben und im Be-
rufsalltag. Sie lernen situationsgerecht zu argumentieren, mit unfai-
ren Tricks umzugehen und wissen, welche Verhandlungsstrategien 
Sie einzusetzen, um ein optimales Ergebnis zu erzielen. 
Inhalte: 
-Verhandlungsspielräume im täglichen Leben wie im Berufsleben 
erkennen 
-Erfolgsfaktoren in der Verhandlung 
-8 -Stufen-Verhandlungsmodell 
-Fragetechnik für das Verhandeln 
-Situationsgerechtes Argumentieren 
-Verhandlungsmethoden 
-Rhetorische Tricks und unfaire Angriffe 
-Psychologie des Überzeugens 
 

Veranstalter/Ort: 
Bäuerliches Bildungshaus Schloss Krastowitz 
Termin: 
5. und 6. März 2010, (Freitag bis Samstag), jeweils 9.00-17.00 
€100,- Seminarbeitrag 
Anmeldung und Information unter 0463/5850-2502 
 

Besuchen Sie uns auch auf unserer Homepage: 
www.schlosskrastowitz.at 
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Persönlichkeits- 

 B B BILDUNGILDUNGILDUNG   

Referentin: 
DI Monika DIMITRAKOPOULOS-GRATZ 

(Geschäftsführerin „Cognition Training & Beratung“) 


